
EXPORT AREA MANAGER 

In ottica di potenziamento dell'area commerciale di Askoll EVA, il nostro business dedicato alla mobilità sostenibile,
selezioniamo un/una:

Export Area Manager
La risorsa verrà inserita all’interno del team commerciale e, rispondendo al Direct Sales Manager, si occuperà 
principalmente di business development per le aree assegnate. 
Nello specifico, le attività riguarderanno:

• Scouting e ricerca attiva di nuovi potenziali clienti ed opportunità commerciali, curandone anche la 
negoziazione;

• Assicurare la promozione e la vendita dei prodotti (veicoli, accessori e parti di ricambio) presso la rete 
distributiva e presso i clienti per il territorio di competenza;

• Contribuire alla definizione ed alla realizzazione delle attività promozionali e di marketing locale per le aree 
assegnate;

• Curare la gestione dell’immagine aziendale presso la rete e presso il cliente finale sul territorio di competenza,
• Gestione delle attività di forecasting mensile e reportistica 

Il/la candidato/a ideale:
• Ha un diploma o una laurea in materie economiche, tecniche o linguistiche;
• Esperienza lavorativa pregressa nel ruolo di export area manager; la provenienza dal settore automotive (auto, 

moto), costituirà requisito preferenziale;
• Conoscenza fluente della lingua inglese e di una seconda lingua (tedesco o spagnolo);
• Preferibile conoscenza di una terza lingua (francese);
• Disponibilità ad effettuare frequenti trasferte e a partecipare ad eventi fieristici all’estero

Completano il profilo:
Proattività, ottime doti relazionali, attenzione al cliente, flessibilità, capacità di gestione delle priorità e di lavorare 
per target

Orario di Lavoro: full time in giornata

Sede di lavoro: Dueville (Vicenza)

Potete inviare la vostra candidatura tramite il form qui presente o via mail all'indirizzo di posta elettronica
people@askoll.com, indicando in oggetto “Rif. Export Area Manager»


